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DIE PRAXISABGABE

Aspekte, die es zu beachten gilt !

Von Prof. Dr. Bischoff & Partner®

Bei der Abgabe lhrer Praxis geht es auch um die Weitergabe eines Lebenswerkes. Sie stellt daher
einen groflen Einschnitt im Berufsleben einer Zahnarztin/eines Zahnarztes dar und will sorgfiltig
vorbereitet sein. Die folgenden Aspekte sollten Sie dabei im Auge behalten, damit eine mogliche
Praxisiibernahme erfolgreich durchgefiihrt werden kann.

Zeitpunkt

Eine Praxis abzugeben kann die verschiedensten Griinde haben. Einen idealen Zeitpunkt dafiir gibt
es jedoch nicht. In den meisten Fallen stimmt die Praxisabgabe in der Regel mit dem geplanten
Ruhestand berein. Sie sollten jedoch rechtzeitig mit den Vorbereitungen dafiir beginnen, um
unliebsamen Uberraschungen vorzubeugen.

@m Planen Sie, wenn mdglich, langfristig und vor allem mit ausreichend Vorlaufzeit fiir
die eigentliche Ubergabe. Eine Praxisabgabe in wenigen Wochen ist regelmiRig

TIPP unrealistisch und kann Sie unbefriedigt zuriicklassen.

ey Eigentum

In den meisten Fallen wird das Eigentum an Praxisgegenstinden bzw. dem Praxisinventar mit
iibertragen. Erstellen Sie hierzu eine Ubersicht der zu {ibertragenden Gegenstinde und gehen Sie
dazu systematisch vor.

@m Stimmen Sie in diesem Zusammenhang Regelungen zur Gewdhrleistung,
TIPP eventuellen Gewahrleistungsausschliissen oder etwaigen Funktionsgarantien ab.
Halten Sie sich das Eigentum bis zur vollstandigen Kaufpreiszahlung vor.

3» Haufig wird hier das Anlageverzeichnis aus dem Jahresabschluss Gibernommen. Das ist
oft nicht aktuell und muss Uberarbeitet werden. Alternativ ist eine gemeinsame
TIPP Erstellung des Verzeichnisses mit dem Kaufer sinnvoll oder die Erstellung durch ein

Dentaldepot. Im letzten Falle haben Sie dann auch die Bewertung des Verkehrswertes
des Inventars.
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8 Kaufpreis

Selbstverstandlich ist der Preis lhrer Praxis eines der ersten Dinge, lber die sie sich klar werden
miussen. Allerdings fallen beim Praxiswert oft Wunsch und Wirklichkeit weit auseinander. Ermitteln
Sie diesen vorab mithilfe eines Praxiswertrechners um ein Gefiihl fiir den Wert lhrer Praxis zu
bekommen. So kommt es bei einem anschlielfenden Gutachten nicht zu unliebsamen
Uberraschungen.

Um eine erste unverbindliche Einschdtzung zu erhalten, konnen Sie unseren
@W »Online-Praxiswertrechner nutzen. Ist Ihr Anliegen bereits konkreter, sollten Sie
TIPP 1 jedoch dringend einen entsprechenden Sachverstandigen hinzuziehen.

Gerne unterstiitzen wir Sie dabei.

m Nehmen Sie in einen moglichen Praxisibernahmevertrag gegebenenfalls
“@ Regelungen zum Zeitpunkt der Vorlage einer Bankbiirgschaft zur Sicherung des
TIPP 2 Kaufpreises auf.

Mietvertrag

Sind Sie Eigentlimer der Immobilie, in der sich die Praxis befindet, kénnen Sie die Praxis an den
Ubernehmer vermieten. Dazu bedarf es eines entsprechenden Mietvertrages. Gehort Ihnen die

Immobilie hingegen nicht selbst, missen Sie lhren Vermieter tiber die kommende Verdnderung
informieren. Es bedarf dann einer rechtlichen Priifung, ob tiberhaupt der Vermieter Ihren Kadufer
akzeptieren muss.

Mitunter ist im Vorfeld die Uberpriifung und Anderung Ilhres bestehenden

“‘@m Mietvertrages sinnvoll. Lassen Sie diese Frage von einem Rechtsanwalt priifen!
TIPP

ittt Patienten

Die Patientenkartei, sei es in Papierform, sei es digital, verkorpert den wesentlichen Teil des
immateriellen Wertes. Dafiir gibt der Ubernehmer regelmiRig den groBten Anteil seines Kaufpreises
aus. Aber Vorsicht: Die Patienten miissen mit der Ubergabe der Daten einverstanden sein.

@W Verwenden Sie im Ubertragungsvertrag eine Klausel, die den sog. ,Miinchener
TIPP 1 Empfehlungen” entsprechen (,Zwei-Schrank-Modell”).
@)}) Vereinbaren Sie eine Vertragsstrafe, wenn der Ubernehmer sich nicht an die

TIPP 2 vertragliche Regelung halt.
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& Personal

Auch fir Thr Personal ist die Praxisabgabe ein entscheidender Einschnitt. Nach dem Gesetz sind die
Mitarbeiter Uiber den Betriebsiibergang zu informieren. Binnen Monatsfrist nach schriftlicher
Information kénnen die Mitarbeiter dem Ubergang des Arbeitsverhiltnisses widersprechen! Bei
fehlerhafter Formulierung haften Sie ggf. sogar riickwirkend fir nicht gezahlte Gehdlter.

@)}) Uberpriifen Sie, ob alle Angaben zum Personal zutreffend sind und die

TIPP 1 entsprechenden ) Arbeitsvertrage inkl. eventueller Sonderabreden schriftlich
vorliegen. lhr Ubernehmer kann dazu eine entsprechende (Vertrags-)Garantie
fordern.

@m Lassen Sie die schriftliche Erklarung zum Betriebslibergang fiir die Mitarbeiter durch
einen Rechtsanwalt erstellen.

TIPP 2

@ Teledienste

Was geschieht mit Telefon- sowie Faxanschluss und der Domain lhrer Homepage? Diese sind fir
den Ubernehmer besonders wichtig. Regeln Sie die Ubertragung an den Ubernehmer detailliert.

@ﬂ) Es kann sinnvoll sein, dass der Link zu lhrer Homepage gewahrt wird, der auf eine
TIPP 1 neue Homepage lhres/r Nachfolgers/in verweist.

@\» Wenn Sie die Nutzungsrechte an lhrer Homepage tibertragen, schlieen Sie die
TIPP 2 Haftung fiir deren rechtliche Zuldssigkeit aus.

% Abrechnung, Nachbesserungen

Bis zum Zeitpunkt der Ubergabe ist es {iblich, alle zahnirztlichen Behandlungen selbst
abzurechnen und die entsprechenden Forderungen auch selbst einzuziehen. Dafiir ibernimmt
der/die Nachfolger/in keine Haftung fiir Anspriiche aus dieser Zeit. Natiirlich sind sie nicht von
etwaigen Gewdbhrleistungsanspriichen befreit. Nehmen Sie daher bereits in einen
Praxislibernahmevertrag mit auf, welche konkreten Regelungen Sie bezuglich von
Nachbesserungsanspriichen der Patienten vereinbaren wollen.

@m Kldren Sie genau, ob, wie lange und zu welchen Bedingungen Sie eventuell selbst
TIPP Nachbesserungen vornehmen diirfen.
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Konkurrenzklausel

lhr Nachfolger benétigt Sicherheit, um ungestort die Patientenkontakte zu tibernehmen. Daher
verpflichten Sie sich fiir einen gewissen Zeitraum ab Praxisiibergabe (meist 2 Jahre), sich nicht in
einem bestimmten Radius - um die Praxis herum - niederzulassen oder angestellt zu arbeiten.

@m Priifen Sie, ob Sie ggf. Praxisvertretungen im gesperrten Gebiet vornehmen wollen.
TIPP 1

@)}) Priifen Sie den wesentlichen Einzugsbereich lhrer Praxis.

TIPP 2

2 Sonstige Uberlegungen

Kldren Sie, ob die Finanzierung, die Uberleitung des Mietvertrags, die Zulassung des Ubernehmers
oder andere Bedingungen des Kaufvertrags bereits vor der Unterzeichnung eines méoglichen
Praxisiibernahmevertrags erledigt sind oder ob Sie diese als Bedingung regeln miissen. Wichtig ist
hierbei, mit aufzunehmen, was geschieht, wenn eine entsprechende Bedingung nicht eintritt.

Daneben sind Regelungen zum Tod, der Berufsunfahigkeit oder der Verjahrung von Anspriichen
relevant.

@m Vergessen Sie auch nicht die Kosten fiir den Abschluss und die Durchfiihrung des
Praxisiibernahmevertrags! In den meisten Fillen werden diese zu gleichen Teilen
TIPP gesplittet.

s~ Das Hintertlirchen

Zu guter Letzt bleibt die Frage: Wollen Sie wirklich ganz aufh6ren oder lassen Sie sich noch ein
kleines Hintertlirchen? Denn wenn Sie sich nicht ganz sicher sind, ob Sie schon bereit sind fiir den
endgtltigen Ruhestand, gibt es auch hierfiir eine praktische Losung. In diesem Fall bietet sich eine
Ubergangs-BAG oder lhre Anstellung bei dem Ubernehmer an.

Die Ubergangs-BAG ist gerade auch fiir junge Kollegen mit kleinem Kind sehr
@» reizvoll. Hier [dsst sich eine sinnvolle Partnerschaft erreichen, die fiir alle Beteiligten
TIPP eine echte Alternative darstellt. Diese kann fiir den Praxisabgeber auch steuerlich

sinnvoll  gestaltet werden. Auf unserer Homepage finden Sie unter

www.bischoffundpartner.de/bagaufzeit hierzu weiteres Informationsmaterial.
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Diese Ubersicht ist keinesfalls vollstindig und dient nur einem ersten Uberblick. Sie haben
bereits konkrete Fragen, Pline oder brauchen Unterstiitzung bei lhrer Praxisabgabe?
Kontaktieren Sie uns:
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KOLN CHEMNITZ BERLIN
Theodor-Heuss-Ring 26 Annaberger StrafSe 73 Karlplatz 7
50668 Koln 09111 Chemnitz 10117 Berlin
Tel +49 (0)221 9128400 Tel +49 (0)371 471470 Tel +49 (0)30 91202990
Fax +49 (0)221 91284040 Fax +49 (0)371 4714747 Fax +49 (0)30 912029946
E-Mail:

service@bischoff&partner.de

Web:
www.bischoffundpartner.de
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